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Диверсификация в облаке. 
Успешные примеры на мировых рынках. 
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Итак
Начнем. 
Где сервис 
провайдеры в 
России возьмут 
рынок 
объемом 
в $3 Млрд?
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Как выглядит рынок ПО. Сегодня. 
Традиционная схема распространения ПО 

Лицензии и коробки

Дистрибуторы, 
реселлеры

Вендоры ПО

$2Млрд.

КорпорацииСМБПользователи

Лицензии и коробки $3Млрд.
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Как будет выглядеть рынок ПО. Уже скоро. 
Схема распространения ПО по модели SaaS - переход от вертикалей 
к экосистемам

ПО как услуга

Вендоры ПО

$2Млрд.

КорпорацииСМБПользователи

$3Млрд.

Облачные сервис провайдеры –
агрегаторы ПО, телекомы, крупные 

хостеры

ПО как услуга
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А что с ИТ инфраструктурой?!
U.S. SMBs spend $8.6B in Cloud Services

Note: “Hosted Email” only includes companies purchasing hosted email for a fee
Source: Parallels SMB Cloud Insights (U.S., 2010)

Hosted 
Infrastructure

Web Hosting Hosted Email Hosted PBX
• Dedicated servers
• Virtual private servers
• Managed hosting
• Utility/elastic computing

• Web hosting
• E-Commerce accounts
• Blogging tools
• Domain & SSL
• Site building tools

• Business email
• Mobile services
• Email server managed

hosting

• PBX services
• Local calls and faxing
• Voice mails
• Toll free services

$4.5B+
2.3M hosted servers
Including 550K VPSs
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Кто драйвит процесс перехода в облака? 
Гиганты меняют бизнес модель

Apple – AppStore, iCloud

Microsoft – Office365, Azure

Google – App Engine

Yandex – Почта в доменах
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Кто еще готов к борьбе за $3Млрд? 
Все у кого есть большая клиентская база

Банки – Сбербанк, Альфа

Государство – гос. услуги

Вендоры ПО – SalesForce
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Что делать сервис 
провайдеру?
Варианты есть всегда

Стать эффективной 
«трубой»

Вариант 1
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• 9

Что делать сервис 
провайдеру?

Варианты есть всегда

Стать эффективным 
«облачным» 
провайдером 

используя 
платформу агрегации 
облачных сервисов 

Вариант 2
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Parallels Business Automation - это 
оптимизация бизнес-процессов, 
включая билинг, обработку заказов, 
ведение счетов, управление 
услугами, клиентскую поддержку и 
информационный обмен с 
клиентами. 

Parallels Operations Automation - это 
система автоматизации всех этапов 
хостинга услуг и приложений –
от управления услугами до системы 
самообслуживания клиентов 
и управления датацентрами.

Parallels Automation

Единый инструмент автоматизации процессов продажи 
и предоставления облачных услуг

Бэк офис облаков. Какой он?
Платформа агрегации облачных сервисов
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Поддержка APS

Предоставление 

Упаковка сторонних приложений для SaaS платформы

Мгновенно запускайте и изменяйте любые услуги

Продавайте через веб портал, через сеть реселеров и 
под разными брендами

Биллинг и 
процессинг

Продажи

Обрабатывайте заказы, ведите счета, управляйте 
услугами в реальном времени 

Ни одна система на рынке не делает того, что делает Parallels Automation! 

Почему именно Parallels Automation ?
Parallels Automation – это лидирующее в мире решение
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• Бизнес ПО Microsoft

• Сайт за 5 минут

• Hosted BES

• Он-лайн бухгалтерия

• Управление проектами

• CRM система

• Веб-конференции

• Управление складом

Кто уже созрел?
для APS
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Parallels Automation for Cloud Infrastructure
Что нового в Parallels Automation?

Готовое решение, позволяющее максимально эффективно 
организовать предоставление облачной инфраструктуры в аренду, 
с инструментами для виртуализации, автоматизации, биллинга и 

самообслуживания. 
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Parallels Automation Customers’ Online Stores
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• Хостер №1 в Европе (11 Млн. доменов)

• Один из самых больших продуктовых портфелей – все от 
инфраструктуры до SaaS

• Стал одним из крупнейших телеком/DSL провайдеров в 
Германии (United Internet). 

1&1 – от облаков к универсальному 
провайдеру
Стратегия диверсификации
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• Выбрал стратегию универсального оператора

• Один из самых больших продуктовых портфелей – все от 
инфраструктуры до SaaS

• В облаках выбрали стратегию реселлинга сервисов 

KPN – универсальный телеком
Стратегия диверсификации
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• За 1 год стал регистратор и хостер №1 в Казахстане 
• До 70% сайтов .kz работают на платформе Parallels 

Automation
• Большие планы по дальнейшему развитию:

Сервисы MS
SaaS
Первые в СНГ приобрели PACI

Казахтелеком – из телекома в облака
Стратегия диверсификации
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Результаты:
•1M+ клиентов
•4.3M+ доменов
•60.000+ VM и выделенных серверов
•Услуги хостинга и облаков
•4 бренда на 2 континентах

Host Europe Group – всегда вместе с Parallels
Крупнейший частный хостинг и облачный провайдер в Европе

Факты:
•6+ лет – Platinum Partner
•Plesk control panels
•Web Presence Builder
•Parallels Server Bare Metal
•Parallels Virtuozzo Containers
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Вчера
•Стандартные услуги хостинга
•2 страны присутствия
•8000  клиентов
•Rev. - Рост на 30%
•ARPU- const

Сегодня
•Ставка на облачные сервисы и 
автоматизацию
•7 стран присутствия
•Более 15 000 клиентов
•Rev. - Рост на 50-60%
•Рост ARPU 

ActiveCloud  - вчера и сегодня
До и после автоматизации
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Итак, что нужно чтобы начать 
зарабатывать на облаках уже 

сегодня? 

Стройте облака и 
боритесь за $3Млрд. 

А о том как это делать 
правильно, можно 
поговорить с нами.
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О компании Parallels

Наш слоган
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Мощная основа
• Более 850 сотрудников по всему миру
• Более 500 R&D and Support инженеров в России
• Более 500 партнеров, включая Microsoft, Apple, 

Intel, AMD, Dell, HP и IBM
• Более 100 патентов на уникальные технологии
• Инвесторы: Intel Capital, Bessemer Ventures,

Almaz Capital Partners 
• Прибыльная компания, 50% среднегодовой рост 
за последние 5 лет 

Надежная репутация
• 12 миллионов пользователей в 125 странах
• Более 5000 партнеров – сервис провайдеров для СМБ 
• Лидирующая компания в сфере ПО для автоматизации и виртуализации 
облачной инфраструктуры сервис-провайдеров

Лидерство и динамика развития Parallels
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Вопросы?

Любой вопрос можно задать сюда:

ak@parallels.com

+7 (903) 626 52 50

Или пишите на:

Moscow.sales@parallels.com

mailto:ar@parallels.com
mailto:Moscow.sales@parallels.com
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